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ANTOINE VIbERT REjOINT DAlKIA FROID 
SOlUTIONS EN TANT QUE DIRECTEUR GÉNÉRAl

Dalkia Froid Solutions, expert en réfrigération, génie 
climatique et pompe à chaleur dans les secteurs de 
l’industrie, du tertiaire et du commerce alimentaire 
(cuisine professionnelle et boulangerie), a nommé, le 
1er novembre 2024, Antoine Vibert au poste de direc-
teur général. Celui-ci succède à Philippe Anselme qui 
a fait valoir ses droits à la retraite. « Je tiens à remer-
cier Philippe Anselme pour ses sept années passées à 
la tête de Dalkia Froid Solutions qu’il a su guider vers 
une croissance constante depuis sa prise de fonction, 
a déclaré Antoine Vibert. Je suis impatient de travailler 
avec toutes les équipes pour continuer à faire pro-
gresser l’entreprise, à innover, à contribuer activement 
à la transition énergétique et à répondre aux besoins 
de nos clients de manière toujours plus efficace et du-
rable ». Le nouveau directeur général a annoncé son 
intention de continuer à intensifier l’accompagnement 
des acteurs de l’industrie, de la grande distribution et 
du tertiaire sur divers axes d’amélioration : suppres-
sion de l’énergie au gaz, installation de productions de 
froid avec des fluides naturels, récupération de cha-
leur, réduction des consommations énergétiques.

Officier dans la Marine Nationale pendant 28 ans, An-
toine Vibert a commandé plusieurs navires de combat 
et a exercé des responsabilités variées dans les do-
maines des opérations et des politiques RH. Ces ex-
périences lui ont permis de développer une expertise 
approfondie en stratégie opérationnelle et en gestion 
des compétences.

JOHNSON CONTROlS FOURNIT UNE                     
POMPE À CHAlEUR À EAU DE MER EN AllEMAGNE

Johnson Controls, société américaine proposant des 
solutions technologiques pour le bâtiment, a livré une 
pompe à chaleur à eau de mer à la ville allemande 
de Neustadt. Utilisant l’eau de la mer Baltique, le 
système fournira une partie de l’approvisionnement 
en chaleur d’un nouveau quartier du port de la ville 
via son propre réseau de chauffage. « Notre coopé-
ration avec la municipalité de Neustadt en Holstein 
montre que nous pouvons utiliser la technologie 
pour exploiter l’une des ressources naturelles les 
plus abondantes au monde », a déclaré David Emin, 
directeur général de Johnson Controls en Allemagne. 

Dénommée « Sabroe DualPAC » et fabriquée dans 
l’usine de Johnson Controls située au Danemark, 
cette pompe à chaleur est constituée de deux étages 
dotés d’un système modulaire permettant des élé-
vations de température élevées. Elle utilise l’eau de 
mer pour générer une puissance de chauffage allant 
jusqu’à 700 kW. Pendant les mois d’hiver, lorsque 
l’eau est plus froide, elle extraira environ 500 kW 
de chaleur de l’eau, qui sera portée à une tempéra-
ture plus élevée en utilisant de l’énergie électrique, 
puis injectée dans le nouveau réseau de chauffage 
urbain. Aux heures de pointe, elle sera complétée 
par la chaleur provenant d’une usine d’incinération 
des déchets à proximité et d’une installation de stoc-
kage de chaleur.

Antoine Vibert, directeur général de Dalkia Froid Solutions.
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Cette revue trimestrielle est entièrement gratuite ! 
Restez à la pointe de l’information grâce à Bâtiment et Energie, 
votre outil d’aide à la décision.

Abonnez-vous gratuitement au magazine Bâtiment et Energie
Rendez-vous sur www.batimentetenergie.fr
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Entretiens exclusifs
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et bien plus !

Bâtiment et Energie est une source d’informations de qualité 
et indépendante au service des professionnels du Bâtiment. 
Retrouvez tous les trois mois toutes les informations liées à la 
thématique incontournable de l’énergie dans le bâtiment :

Recevez une revue au format numérique envoyée sur votre e-mail

média éco-responsable : pas d’arbres abattus pour le papier,  
pas de transport polluant
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https://www.batimentetenergie.fr/revue-batiment-et-energie/
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Entretien avec Somfy, 
expert de l’automatisation 

des ouvertures/fermetures 
des bâtiments

L’attente du marché se renforce 
autour du connecté comme 
vecteur d’efficacité énergétique
Angélique Longeray,  
directrice générale de Somfy France

  Bâtiment et Energie : Pouvez-vous présenter la société Somfy à nos lecteurs ?
Angélique Longeray : Présent dans 59 pays, Somfy est le spécialiste de l’automatisation des ouvertures et des 
fermetures de la maison et du bâtiment, grâce à son offre de motorisations et de points de commande, et un 
acteur clé de la maison connectée.
Depuis plus de 50 ans, Somfy place l’automatisation au service de l’amélioration des cadres de vie et s’engage à 
créer des solutions fiables et durables, qui font avancer le mieux vivre et le bien-être pour tous. 
Somfy a réalisé un chiffre d’affaires de 1 447 M€ en 2023.

  Bâtiment et Energie : Pouvez-vous nous raconter l’histoire de son développement depuis sa créa-
tion ? 
Angélique Longeray : L’histoire du groupe est indissociable de l’innovation. En 1969, Somfy naît en France, à 
Cluses, de l’intuition visionnaire d’une poignée d’entrepreneurs convaincus que la motorisation des ouvrants de 
la maison allait révolutionner le confort dans l’habitat.
Depuis, Somfy a continué à grandir par innovations successives : l’automatisation, la Radio Technology Somfy, la 
centralisation de la commande des équipements, ...  En 2010, à peine un an après l’annonce de l’iPhone 3GS par 
Apple, Somfy lance TaHoma, la première box domotique qui permet de connecter l’ensemble de l’écosystème, 
fenêtres, stores, volets roulants, portails, portes de garage … marquant ainsi le début de la digitalisation. En 
2015, Somfy lance RS100 io, le premier moteur silencieux, connecté et éco-conçu pour volets roulants. En 2023, 
la déclinaison solaire RS 100 Solar io est commercialisée, intégrant un capteur d’ensoleillement dans le panneau 
solaire qui permet un confort thermique optimisé. Toujours dans l’optique d’améliorer l’efficacité énergétique, 
Somfy lance en 2024 Amy io, une gamme de points de points de commande qui rend les protections solaires 
intelligentes en les baissant avant qu’il ne fasse trop chaud.

  Bâtiment et Energie : Comment votre entreprise est-elle organisée ? 
Angélique Longeray : Somfy dispose de 128 filiales dans 59 pays, huit sites de production et 18 centres R&D. 
Elle comptabilise 6 400 collaborateurs, dont 41 % en France et 59 % à l’international. Jean Guillaume Despa-
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ture est président du conseil d’administration et Pierre 
Ribeiro est directeur général.
En 2023, Somfy a positionné la RSE et le digital au plus 
haut niveau de l’organisation, au sein de son comité 
exécutif.

 Bâtiment et Energie : Quelle surface géo-
graphique couvrez-vous en France ?
Angélique Longeray : Somfy est présent en France 
via son siège situé à Cluses en Haute-Savoie et ses 
agences commerciales à Paris, Lyon, Nantes et Aix-en-
Provence.

 Bâtiment et Energie : Quelles sont les gammes 
de produits que vous proposez ?
Angélique Longeray : Nous proposons des motorisa-
tions et automatismes pour les volets roulants, stores 
extérieurs et intérieurs, portails, portes de garage 
ainsi que des systèmes d’alarme. TaHoma, notre box 
domotique, permet de piloter l’ensemble de ces équi-
pements Somfy, ainsi que les grandes marques de 
l’habitat avec lesquelles nous avons noué des partena-
riats (Velux, Atlantic, Sonos, Legrand, Philips Hue, etc.) 
et les assistants vocaux.

 Bâtiment et Energie : Dans quel pays vos 
produits sont-ils fabriqués ?
Angélique Longeray : Nous disposons de sept sites 

de production répartis dans cinq pays : deux sites 
en France, deux sites en Italie, un en Tunisie, un en 
Pologne et un en Chine. L’an prochain, notre nouvelle 
usine actuellement en construction au Portugal sera 
opérationnelle.

 Bâtiment et Energie : Vos produits sont-ils 
labélisés ?
Angélique Longeray : Les motorisations Somfy sont 
conformes aux normes européennes et françaises de 
sécurité. Les moteurs pour volets roulants et stores 
extérieur et d’intérieur répondent à la norme NF élec-
tricité délivrée par l’AFNOR. Les moteurs pour por-
tails et portes de garage répondent aux normes EN 
60335-2-95, EN 13 241 et NF P 25-362.
D’autre part, nous avons lancé en 2012 le label Act For 
Green, qui vise à réduire l’impact environnemental 
des produits tout au long de leur cycle de vie, de l’ex-
traction des matières premières à la fin de vie, en pla-
çant les exigences au-dessus des règlementations en 
vigueur. A date, plus de 70 % de nos produits vendus 
sont labellisés Act For Green ; d’ici 2030, l’intégralité 
des produits vendus le seront.

« Nous avons un réseau étendu 
d’installateurs, de 

fabricants et de distributeurs 
présents sur tout le territoire »
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 Bâtiment et Energie : Vos produits sont-ils garantis ?
Angélique Longeray : Nous proposons une garantie standard 
à 5 ans pour toutes les solutions Somfy (moteurs, accessoires, 
points de commande, automatismes, pilotage et solutions 
connectées) pour volets roulants, volets battants*, stores exté-
rieurs et intérieurs, pergola, rideaux, sécurité (systèmes d’alarmes 
et caméras), portes de garage*, portails* et visiophones. 
Pour certains de nos produits comme notre motorisation solaire 
pour volets roulants RS100 Solar io, nous garantissons un ac-
compagnement de service unique en proposant une garantie 7 
ans, pièces, main d’œuvre et déplacement.

* Excepté les batteries pour volets battants et les batteries pour 
portails et portes de garage de Marque Somfy (garantie 3 ans).

 Bâtiment et Energie : Où peut-on acheter vos pro-
duits et comment travaillez-vous avec les profession-
nels du Bâtiment ?
Angélique Longeray : Nous avons un réseau étendu d’installa-
teurs, de fabricants et de distributeurs présents sur tout le ter-
ritoire. Les Experts Somfy sont des installateurs indépendants, 
formés sur nos technologies et produits qui accompagnent les 
consommateurs tout au long de leur projet, pour le conseil à 
l’achat, l’installation et la maintenance.
Nous proposons également des gammes de produits sur notre 
boutique en ligne, des sites e-commerce et dans les grandes 
surfaces de bricolage, pour les consommateurs souhaitant ins-
taller eux-mêmes leurs équipements.

 Bâtiment et Energie : Proposez-vous un SAV pour d’éventuelles réparations ?
Angélique Longeray : Somfy propose un forfait. Quels que soient la panne, l’origine du produit (magasin de bri-
colage ou site internet), le type d’installation (professionnelle ou réalisée par le consommateur), Somfy propose 
une réparation rapide et efficace via son réseau de professionnels, indépendants et recommandés par Somfy.
Les réparateurs agréés Somfy maitrisent le dépannage, l’installation, la rénovation, la motorisation, la réparation 
sur tous les produits Somfy et ceci en intervenant rapidement, et avec des forfaits « diagnostic / dépannage ». 
Somfy fait avec le consommateur une première analyse du problème rencontré sous 24H* et si besoin organise 
un rendez-vous à domicile avec un réparateur sous 72H*.

* Dans certaines circonstances (fermeture exceptionnelle, congés d’été, période de forte activité, indisponibilité 
du réparateur le plus proche de chez vous, conditions météorologiques exceptionnelles), ces délais peuvent être 
modifiés.

 Bâtiment et Energie : Comment se porte 
votre marché actuellement ?
Angélique Longeray : Le contexte économique 
est marqué par une inflation forte, une consom-
mation des ménages en recul et un marché du 
neuf en fort ralentissement. Notre marché résiste 
dans ce contexte car, au-delà du confort d’usage 
que permet la maison connectée, l’attente se ren-
force autour du connecté comme vecteur d’effi-
cacité énergétique. Les particuliers sont à la re-
cherche de réduction de leur consommation afin 
de baisser les factures d’énergie.



 Bâtiment et Energie : Comment vous posi-
tionnez-vous vis-à-vis de la concurrence ?
Angélique Longeray : Depuis plus de 15 ans, Somfy a 
mis au cœur de sa stratégie connectée l’interopérabi-
lité de tous ses équipements.
TaHoma est aujourd’hui compatible avec près de 300 
types de produits Somfy, mais également ceux de 
grandes marques de l’habitat et les assistants vocaux. 
Notre volonté est de poursuivre cette ouverture de 
l’écosystème TaHoma à de nouveaux objets ou ser-
vices, dans l’objectif de rendre l’expérience utilisateur 
la plus simple et la plus fluide possible. 
Nous avons également à cœur d’accompagner au 
mieux nos clients professionnels dans la vente, l’ins-
tallation et la maintenance de nos solutions en leur 
mettant à disposition des services leur permettant de 
gagner du temps et d’augmenter leur productivité.

 Bâtiment et Energie : Quel est le poids du 
budget consacré à la « Recherche et au Déve-
loppement » au sein de votre société ?
Angélique Longeray : Nous investissons 8 % de notre 
chiffre d’affaires en R&D. Des solutions permettant 
d’optimiser l’efficacité énergétique dans le résidentiel 
et le tertiaire sont au cœur de nos axes de développe-
ment technologique.

 Bâtiment et Energie : Comment voyez-vous 
le développement de votre activité dans les 
années à venir ?
Angélique Longeray : Nous avons comme objectif de 
consolider notre statut de partenaire de confiance et 
de toujours mieux servir nos clients.

 Bâtiment et Energie : Auriez-vous un mot 
de conclusion pour nos lecteurs ?
Angélique Longeray : L’adaptation des logements 
au changement climatique est le chantier du siècle, et 
nous avons à cœur de prendre part à ce grand défi 
avec des solutions simples permettant de maximiser 
l’efficacité énergétique des bâtiments.

Propos recueillis par Olivier Roussard

« Nous investissons 8 % de notre 
chiffre d’affaires en R&D »
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PRODuitS

Isolants biosourcés Uptex et Upwood d’URSA
URSA, fabricant d’isolation thermique, élargit ses gammes de 
laine minérale de verre et polystyrène extrudé aux isolants 
biosourcés constitués de matières naturelles et recyclées, avec 
l’isolant issu de textiles recyclés « Uptex » et l’isolant composé 
de fibres de bois « Upwood ». Le premier est en cours de dé-
ploiement en négoces et GSB, le second le suivra en novembre 
2024. « Les solutions logistiques associées permettront à tous 
nos clients et partenaires de tester ces nouveautés à leur 
échelle et à leur rythme, en fonction de leurs commandes, 
chantiers et contraintes de stockage, souligne Adovi Adoté, 
directeur général d’URSA France. Qu’ils aient plus ou moins 
besoin de laine minérale de verre, de polystyrène extrudé et/

ou d’isolants biosourcés, nous sommes en capacité de leur livrer les quantités souhaitées, panachées dans un 
seul et même camion, et ce, dès les plus petites quantités. »
L’économie circulaire est au cœur du développement d’Uptex, composé à 85% de matelas et textiles recy-
clés exclusivement collectés, assemblés et usinés en France. Ses composants principaux, coton et polyester 
recyclés, lui confèrent « facilité de découpe et de manipulation », selon URSA. Affichant une masse volumique 
atteignant 40kg/m³ et un lambda 37, il peut être stocké en extérieur. Isolant multi-usages, Uptex s’adapte à de 
multiples applications : combles aménagés, combles perdus, murs par l’intérieur et cloisons.
Issu de résineux, Upwood est un isolant à 91% biosourcé présentant un lambda 36. Il est également multi-
usages, applicable en combles aménagés, combles perdus, murs par l’intérieur et cloisons.

Pompe à chaleur air-eau Easypell
En complément de sa gamme de chaudières à granulés de bois 
et de chaudières à bûches, Easypell, une marque du groupe 
ÖkoFEN, lance une nouvelle pompe à chaleur air-eau monobloc. 
Fonctionnant au gaz frigorigène naturel R290, plus respectueux 
pour l’environnement que le R32, celle-ci offre tout le confort 
d’un système de chauffage : haute ou basse température, pour 
une ou deux zones de chauffage, chauffage en hiver et rafraichis-
sement en été, et production de l’eau chaude sanitaire.
Elle affiche un COP de 5,3. Son mode de fonctionnement « Full in-
verter » module la puissance en fonction de la demande, que ce 
soit pour faire du chaud ou pour produire du froid. Haute tempé-
rature, elle peut atteindre 70°C pour répondre à tous les besoins, 

tant en neuf qu’en rénovation. Smart grid ready, elle peut prioriser l’électricité autoproduite.
Cette pompe à chaleur est monobloc, avec un réseau frigorigène chargé et scellé en usine, et l’intégralité des 
composants du cycle thermodynamique logés dans l’unité extérieure. Elle en devient ainsi plus simple à ins-
taller, et elle ne nécessite pas de tirer un réseau frigorigène dans la maison, ce qui limite le risque de fuite et 
évite à l’installateur d’avoir une habilitation.
Avec une réserve d’eau chaude sanitaire de 320 litres, la nouvelle pompe à chaleur d’Easypell sait satisfaire les 
familles nombreuses. On-line, elle se pilote du bout des doigts, avec un smartphone, et son niveau sonore est 
de 34 dB(A) à trois mètres.
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VMC simple flux hygroréglable Hygrogenius d’Atlantic
Atlantic, une marque du Groupe Atlantic spécialisée dans les équipements de confort thermique, propose 
sa VMC simple flux hygroréglable à régulation intelligente « Hygrogenius ». Adaptée au marché résidentiel, 

neuf et en rénovation, cette nouvelle gamme a pour ambition 
de répondre aux attentes des consommateurs en termes 
d’économies d’énergie. En intégrant une calibration au juste 
besoin et une régulation précise en fonction du taux d’hu-
midité et du type de pièce, Hygrogenius permet de réaliser 
jusqu’à 58% d’économies d’énergie par rapport à une VMC 
autoréglable, d’après Atlantic.
Fabriquée en France, dans l’usine de Meyzieu, la VMC hy-
groréglable Hygrogenius a été pensée comme une solution 
globale de ventilation simple flux. Son innovation princi-
pale réside dans le fait de ne plus avoir besoin d’utiliser de 
bouche hygroréglable, grâce à la régulation qui se fait dans le 
piquage, « ce qui permet l’utilisation de bouche esthétique et 
silencieuse », explique Atlantic. L’intégration au logement est 
également facilitée grâce à des bouches d’extraction épurées 

et peignables. Pour plus de confort au quotidien, Hygrogenius est doté d’un système anti-buée et anti-odeurs.
Dans un marché de plus en plus exigeant en termes de transition bas carbone, certaines innovations d’Hy-
grogenius permettent aux professionnels d’être en conformité avec la RE2020. C’est le cas par exemple des 
piquages E-Twist & Go qui assurent plus facilement une régulation de débit d’air sur-mesure par espace, avec 
des LEDs indiquant l’état de fonctionnement du réseau ou encore d’une réserve de pression de 250 Pa pour les 
installations les plus complexes.

GTB EcoStruxure Building Activate de Schneider Electric
Schneider Electric, fabricant de matériels électriques, lance 
EcoStruxure Building Activate, une nouvelle génération de 
GTB (Gestion technique du bâtiment) conçue pour les petits 
et moyens bâtiments inférieurs à 10 000 m². Cette plate-
forme IoT de gestion de l’énergie et d’automatisation répond 
à la demande de solutions simples et flexibles qui permettent 
aux propriétaires et aux exploitants de bâtiments d’améliorer 
la performance énergétique de leurs bâtiments, de réduire 
leur coût d’exploitation tout en assurant le confort de leurs 
employés ou de leurs clients. Schneider Electric évoque une 
réduction des consommations et des coûts énergétiques 
grâce au suivi, à l’analyse et à l’optimisation des systèmes du 
bâtiment (CVC, éclairage …) « jusqu’à 40%, pour un retour sur 

investissement inférieur à 2 ans ». Cette offre permet également de répondre aux nouvelles exigences règle-
mentaires en matière d’énergie et de décarbonation.

Une GTB sous forme d’application SaaS

Idéale pour les chaines de magasins ou de restaurants, les bâtiments de bureaux ou encore les secteurs de 
l’hôtellerie et de la santé, la GTB EcoStruxure Building Activate est une application cloud (SaaS). Cette solution 
est ouverte, évolutive et permet de connecter tout ou partie des systèmes et équipements des bâtiments, qu’ils 
soient existants ou neufs. Elle permet ainsi d’optimiser leur fonctionnement, par exemple en pilotant la venti-
lation et le chauffage en fonction de la température, ou encore l’éclairage en fonction des horaires de travail.
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Support pour pompe à chaleur Smart proposé par Würth
Würth, fournisseur de services et de produits de fixation, de consommables d’atelier et d’outillage profession-
nels, a développé un support horizontal pour toiture plate baptisé « Smart », pouvant être utilisé pour monter 
des équipements comme des pompes à chaleur, mais aussi des unités de climatisation et de ventilation, ou 
même pour créer des passerelles de maintenance (et soutenir des tuyaux/gaines/tubes). Destinée aux construc-
tions et rénovations de bâtiments, cette structure permet de fixer ou de soutenir différents éléments sur le toit 
(ou au sol).

Fabriqué à partir de caoutchouc SBR provenant 
de pneus recyclés, sa principale particularité est 
son rail en PVC renforcé, lui permettant d’aug-
menter son taux de recyclabilité tout en gardant 
des charges admissibles identiques aux supports 
similaires avec rail métallique.
Ce produit innovant présente une bonne résis-
tance aux conditions météorologiques extrêmes 
avec une plage de température allant de -40°C à 
+80°C, et offre également des propriétés isopho-
niques et antidérapantes grâce à sa large surface 
d’appui. La structure du support, combinée au 
poids de l’appareil installé, prévient les infiltrations 

d’eau et les stagnations potentielles. Il est muni d’une classe de résistance au feu B2 selon la norme DIN4102. 
Fourni avec des vis en acier inoxydable et des niveaux à bulle, son installation est facilitée.

Drone d’inspection des lignes électriques LineDrone de Drone Volt
Drone Volt, fournisseur de drones et de services associés, com-
mercialise le LineDrone, un drone capable de se poser sur des 
lignes à haute tension (315 000 volts / 2 000 A) pour des mis-
sions d’inspection des réseaux électriques. Ce modèle découle 
d’un partenariat avec Hydro-Québec, un producteur d’hydroé-
lectricité canadien. Des missions d’inspection de réseaux ont 
déjà été effectuées avec succès sur trois continents en 2023. 
Les lignes des réseaux électriques demandent une maintenance 
rigoureuse et régulière pour assurer le bon approvisionnement 
en énergie. Les processus actuels de ces opérations d’inspection 
sont lourds et contraignants pour les gestionnaires de réseaux, 
nécessitant notamment des retenues d’automatismes ou des 
mises hors tension des lignes ainsi qu’une mobilisation humaine 
et technique importante, parfois couplée au déploiement d’héli-

coptères, dont la consommation s’élève « jusqu’à 200 litres de carburant par heure », explique Drone Volt.
Le LineDrone, lui, se pose et se déplace sur la ligne électrique à l’aide de son système de roulement motorisé. 
Grâce à ses sondes interchangeables LineOhm et LineCore, développées par Nucleom d’après les travaux des 
chercheurs d’Hydro-Québec, le LineDrone analyse et documente l’état des conducteurs aériens sans avoir à 
mettre la ligne hors tension. Véritable révolution dans le domaine de l’inspection des réseaux, cette méthode 
facilite grandement la gestion des actifs : disposant d’un état des lieux précis, les gestionnaires sont mieux 
outillés pour une prise de décision rapide et éclairée quant au ciblage des investissements, surtout lorsqu’il 
s’agit d’équipements vieillissants ou exposés à des conditions climatiques difficiles.
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Pompe à chaleur Aquarea série M au R290 de Panasonic
Panasonic Heating & Cooling Solutions, fabricant d’équi-
pements de chauffage et climatisation, met à disposition 
sa nouvelle gamme de pompe à chaleur air-eau Aquarea 
M. Allant de l’unité extérieure autonome fonctionnant 
avec une simple télécommande à une solution complète 
couvrant chauffage et production d’eau chaude sanitaire, 
la nouvelle série M adopte une approche modulaire 
pour s’adapter à une variété d’applications et répondre à 
différents besoins et types d’intérieurs. Elle propose dif-
férentes configurations, soit avec une unité intérieure de 
type All in One avec ECS intégrée, bi-bloc ou module de 
contrôle, soit avec une simple télécommande connectée 
pour des fonctionnalités de base, offrant une solution 
sur mesure à chaque utilisateur.
Le système fonctionne au R290, un réfrigérant naturel 

connu pour son faible potentiel de réchauffement global (PRG) de seulement 3, ce qui en fait un choix plus 
respectueux de l’environnement. Enfin, le raccordement hydraulique entre les unités intérieures et extérieures 
simplifie l’installation et ne nécessite pas de certification F-gaz.
L’unité extérieure triphasée peut fonctionner de manière autonome en utilisant uniquement une télécom-
mande ou être connectée à une unité intérieure, avec ECS intégrée par exemple, pour des fonctions de contrôle 
plus complètes. Le système est doté de la technologie T-CAP de Panasonic, qui maintient la capacité nominale 
sans résistance d’appoint, même dans des conditions extrêmes, jusqu’à -20°C et peut fonctionner à des tem-
pératures aussi basses que -28°C. La technologie T-CAP permet de conserver la même capacité tout en offrant 
une option durable et compacte, qui consomme moins d’énergie.

Borne de recharge de véhicule électrique Witty One de Hager
Hager, fournisseur de solutions et services pour les installations électriques, présente Witty One, sa nouvelle 
borne de recharge de véhicule électrique conçue pour la maison individuelle. Avec son design épuré et com-
pact, celle-ci s’intègre dans les jardins, garages ou entrées de maisons, ajoutant une touche de modernité tout 
en répondant aux exigences croissantes en matière de mobilité électrique.
Witty One a été pensée à la fois pour faciliter sa mise en œuvre par les pro-
fessionnels électriciens et son usage final par les particuliers propriétaires 
de véhicules électriques. Du côté des électriciens, son support mural intégré, 
son espace de câblage optimisé et l’intégration des parties électroniques, 
garantissent une installation rapide. De son côté, l’utilisateur appréciera le 
support de câble intégré, la prise en face avant et le clapet de protection de 
la prise pour un usage facile et sécurisé au quotidien.
Pour aller encore plus loin, Hager a imaginé l’application Hager Charge. Le 
paramétrage des consignes techniques et d’usage (droits d’activation, par 
exemple), tout comme la maintenance de la borne, se font directement 
via l’application pour aider l’installateur. L’utilisateur de la borne Witty One 
pourra, lui, piloter ses sessions de recharge en quelques clics seulement.
« Au-delà de l’aspect pratique, ce produit reflète notre engagement à innover 
localement. Witty One a été imaginée dans nos usines en Alsace. L’objectif était d’allier compacité, performances 
et robustesse, comme en témoigne son indice de protection IK10 », conclut Clément Dumonteil.

Principales caractéristiques techniques :
• Gestion dynamique de la charge
• Prise : T2S
• Mono ou triphasé
• Puissance : 1,4 à 11 kW



26     N°27 - janvier/fevrier/mars 2025

Hydrogène Mania

L’éditeur Le Passager clandestin publie le livre « Hydrogène 
Mania ». Il s’agit d’une enquête sur l’hydrogène écrite par Aline 
Nippert, une journaliste scientifique spécialisée dans les enjeux 
de décarbonation qui suit les évolutions du secteur de l’énergie 
pour la presse spécialisée, professionnelle et grand public.
Nous évoquons ce sujet sur Bâtiment et Energie car l’hydro-
gène se présente comme une solution énergétique pouvant 
convenir au chauffage des bâtiments, ainsi que la production 
d’électricité, et nous pensons que la lecture de cet ouvrage 
permet de nourrir la réflexion sur ce sujet. « La promesse qui 
entoure le chauffage à hydrogène est séduisante, puisqu’il 
s’agit de s’attaquer aux rejets de CO2 du cinquième secteur le 
plus polluant sans engager de travaux d’isolation dans les loge-
ments, ni même baisser le thermostat, écrit Aline Nippert. Le 
Japon, pays pionnier en la matière, compte équiper le quart des 
foyers par des systèmes de chauffage à hydrogène à horizon 
2030, ce qui représente 5,3 millions de chaudières à installer, 
sachant que 300 000 unités (alimentées à l’hydrogène carboné) 
sont en place sur l’archipel depuis 2019. Le Royaume-Uni consi-
dère également le chauffage à hydrogène comme prioritaire. »
La molécule H2 permettrait également de décarboner toutes 
sortes d’activités polluantes, tout en réduisant l’importation de 
pétrole et la dépendance à cette source d’énergie fossile. Ainsi, 
l’industrie lourde, la mobilité routière et l’aviation, sont aussi 
concernées. 

Hydrogène : le nouveau pétrole ?

L’hydrogène incarne désormais le rêve technosolutionniste : résoudre les problèmes environnementaux sans 
compromettre l’idéal de croissance. Face à ce consensus apparent, le monde entier s’emballe et les gouverne-
ments débloquent des milliards pour prendre part à cette révolution annoncée. Mais l’hydrogène est-il le nou-
veau pétrole ? Représente-t-il une solution sérieuse ? Où, comment et par qui est-il produit ? Combien coûte-t-il 
? De la Norvège à la Belgique, en passant par la Vendée, la Seine-Maritime, l’Hérault, le département du Nord et 
le territoire de Belfort, Aline Nippert nous plonge au cœur de l’industrie hydrogène française et européenne. Au 
fil d’une enquête inédite, elle nous dévoile les réalités – économique, politique, écologique et humaine – qui se 
cachent derrière une filière en plein boom.

• Titre : Hydrogène Mania - Enquête sur le totem de la croissance verte
• Auteur(s) : Aline Nippert
• Editeur : Le Passager clandestin
• Pagination : 320 pages

Publication
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Abonnez-vous gratuitement au e-magazine Bâtiment et Energie
Professionnels, retrouvez tous les trois mois toutes les informations liées à la thématique incontournable de l’énergie dans 
le secteur du Bâtiment :
• Actualités professionnelles et économiques
• Entretiens exclusifs
• Veille technologique et innovations
• Comparaison d’équipements
• Et bien plus
Un véritable outil d’aide à la décision entre vos mains.

Abonnement

BÂTIMENT ET ENERGIE Page 17

VARIOTHERM / PROSYSTEM Page 11

S’abonner gratuitement

Publicité
Annoncez sur le média Bâtiment et Energie
Annonceurs, passez vos publicités sur le média Bâtiment et Energie pour faire connaître vos équipements et services aux 
professionnels.
Pour connaître nos offres, solutions et tarifs (e-magazine et ses 50 000 abonnés, newsletter, publi-rédactionnel, mailing-list, 
site internet), contactez notre Service Publicité pour recevoir le Kit média de Bâtiment et Énergie ou pour nous demander 
une étude budgétaire. Votre contact dédié est :

M. Olivier TAURINES
Directeur de clientèle
Tél. mobile : 06 16 90 05 35
Courriel : oliviertaurines@batimentetenergie.fr

HELLIO Page 5 www.hellio.com

www.prosystem.fr

www.batimentetenergie.fr

https://www.batimentetenergie.fr/revue-batiment-et-energie/

