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Batiment et Energie partenaire du SIBCA et d'IBS

Chers Lecteurs, Cheres Lectrices,

Cette année, Batiment et Energie est partenaire officiel du « SIBCA », le salon de
limmobilier bas carbone. L'évenement aura lieu du 3 au 5 septembre 2025, au Grand
Palais a Paris. Toutes les solutions bas carbone pour concevoir, construire, rénover et
exploiter les grands projets urbains et les batiments de demain seront présentées. 200
exposants et 12 500 visiteurs seront attendus. Retrouvez plus dinformations sur le site
Internet www.sibca.fr

Batiment et Energie est également partenaire officiel du salon « IBS » (Intelligent Building
Systems). Dédié a la performance des batiments tertiaires, industriels et collectifs, celui-ci
se déroulera les 30 septembre et 1 octobre 2025, a Paris Expo Porte de Versailles.
Retrouvez plus dinformations sur le site Internet www.ibs-event.com

En ce qui concerne la rubrique Entretien, ce mois-ci, Batiment et Energie a donné la
parole a Lilian Birocheau, directeur général de ChargeGuru, une entreprise spécialisée
dans la recharge privée pour véhicules électriques.

Bonne lecture,

N°29 - Juillet/Aolt/Septembre 2025 - Trimestriel

Batiment et Energie est édité

par la société Tema Media

126, rue d'Alésia Cx 75685

75014 Paris

Site internet : www.temamedia.com

Direction
Directeur de la Publication :
Olivier Roussard

Rédaction

Rédacteur en Chef:

Olivier Roussard

Tél. fixe : 06 89 96 57 77
Courriel :
redaction@batimentetenergie.fr

Ont collaboré a ce numéro :
Julien Trémorel, Pascal Aulnat

Courriel de la Rédaction :
redaction@batimentetenergie.fr
Adresse de la Rédaction :

Tema Media - Batiment et
Energie - 126, rue dAlésia

Cx 75685 75014 Paris

Dépdt légal : a parution
Publicité
Directeur de la Publicité :
Olivier Taurines
Tél. mobile: 06 16 90 05 35
Courriel :

. Sauf stipulations contraires, tout document, reproduction, cliché ou photo, confié a la
rédaction devra étre libre de toute contrainte (Y compris financiéres, redevance, droits,...)
pour lui en permettre édition sur tout support y compris électronique.

oliviertaurines@batimentetenergie.fr

Diffusion

Le e-magazine Batiment et
Energie est diffusé au format
numeérique a 53 997 lecteurs.

Maquette
Directeur Artistique :
Charles Roussard

Editeur

Batiment et Energie est

édité par Tema Media

SAS. au capital de 7 500 €.
821386 992 R.CS. Paris

N° TVA intracommunautaire :

FR51 821386 992

126, rue dAlésia Cx 75685

75014 Paris

Site internet : www.temamedia.com

. Saufs accords préalables, les manuscrits, textes et photos envoyés a la rédaction ne
sont jamais restitués.

. Le magazine décline toute responsabilité quant aux manuscrits et aux photos qui lui
sont envoyés

. La direction et la rédaction se réservent le droit de refuser toute insertion d'articles, de
publicités, dannonces, etc., sans avoir a justifier de sa décision, en application de la loi de
1881 relative a la liberté de la Presse.

. Toute représentation ou reproduction intégrale ou partielle des articles, photos et illus-
trations parus dans la revue Batiment et Energie faite sans le consentement de I'éditeur
est strictement interdite (Article L122-4 du code de la propriété intellectuelle)

. Toute copie doit avoir l'accord du centre francais de droit de copie (CFC) 20, rue des
Grands-Augustins - 75006 Paris. Tél.: 01 44 07 47 70 - Fax : 01 46 34 67 19

. Les informations contenues dans ce magazine sont placées sous la responsabilité de
leurs auteurs. La revue n'est pas responsable des textes, photos, illustrations publiées qu
engagent la seule responsabilité de leurs auteurs.

. L'annonceur est seul responsable des informations transmises au support.

. L'éditeur décline toute responsabilité en cas d'insertion erronée ou défectueuse. Malgré
tout le soin apporté a I'élaboration de ce magazine, nous ne pouvons étre tenus pour
responsables d'éventuels problemes résultant de I'application des conseils publiés.

BATIMENT&Mg{X’ N°29


https://sibca.fr
https://www.ibs-event.com

SOMMAIRE

4 SPONSOR
Nouveau DRV 2 tubes Série MZ1 au R32 signé Panasonic

B ACTUALITES

2024, seconde année bénéficiaire pour EDF depuis 2022

ENTRETIEN
Zeplug & ChargeGuru, spécialiste de la recharge privée pour
véhicules électriques

PRODUITS
Smart Thermostat connecté de Watts pour gérer les

systémes de chauffage
PUBLICATION
Guide des installations solaires photovoltaiques

INDEX DES FOURNISSEURS

Liste des annonceurs référencés dans ce numéro

27 ABONNEMENT ET PUBLICITE

Toutes les informations pour s‘abonner gratuitement
ainsi que pour passer de la publicité

R p RV .
BATIMENTuW&@’ N°29 - JUILLET/AOUT/SEPTEMBRE 2025



SPONSOR

NOUVEAU DRV 2 TUBES SERIE MZ1 AU R32
SIGNE PANASONIC

Compacte, performante et bas carbone, la
nouvelle série ECOi EX MZ1 2 tubes de Pana-
sonic s'impose comme une solution DRV
idéale pour les applications tertiaires.

REFRIGERANT

La série ECOI EX MZ1 2 tubes se distingue par son
design compact et sa haute efficacité saisonniere,
'unité de 10 CV atteignant une performance éner-
gétique saisonniere de 310,17 % en mode froid et de
172,4 % en mode chaud. Grace a sa compacité et sa
légereté, la solution a considérablement réduit son
empreinte au sol [1] (-43 %). En complément d'un
fonctionnement particulierement silencieux, ce nou-
veau DRV présente des avantages majeurs pour les
configurations avec plusieurs unités, notamment sa
capacité a prendre en charge une longueur de tuyau-
terie allant jusqu’a 1 000 m pour un maximum de 64
unités intérieures, permettant une installation polyva-
lente tout en offrant un véritable gain d'espace.

Concue pour les applications tertiaires, la série ECOi
EXMZ1 2 tubes affiche une large plage de fonctionne-
ment, garantissant des performances élevées entre
-25°C et 52°C. Le niveau sonore a également été amé-
lioré avec différents modes permettant de réduire
celui-ci de jusqu'a 14 dB(A).

La série utilise 57 % de R32 en moins par rapport a
son équivalent au R410A. Grace a cette consomma-
tion réduite de réfrigérant, de nombreuses configura-
tions d'installation sont possibles, sans nécessiter de
mesures de sécurité supplémentaires (généralement
requises pour les systemes fonctionnant au R32). La

sécurité étant une priorité absolue pour Panasonic,
des mesures de sécurité en ligne avec les normes
applicables en matiere de R32 ont été spécifique-
ment prises pour le développement de la série ECOi
EXMZ1.

La gamme est notamment dotée de nouvelles alarmes
et détecteurs de fuite pour ce réfrigérant, conformé-
ment aux normes EN 378 et IEC 60335-2-40, ainsi que
d'un kit de soupape de sécurité a 2 tubes.

La série ECOi EX MZ1 2 tubes propose une large
gamme d'unités fonctionnant au R32, de 8 a 12 CV et
jusqu'a 48 CV en mode groupé, pour répondre a tous
types de projets et d'exigences. Toutes les unités inté-
rieures air-air sont équipées de nanoe™ X, offrant une
meilleure qualité de lair intérieur et donc un environ-
nement plus propre. Pour une meilleure ventilation, la
série propose des options telles que des kits de rac-
cordement CTA et des unités de ventilation a récupé-
ration d‘énergie. Les nombreuses possibilités en ma-
tiere de connectivité (dont la commande centralisée,
le contréle multi-sites via le Cloud et l'intégration GTB)
garantissent un controle et une gestion fluides dans le
cadre de diverses applications.

Pour en savoir plus, rendez-vous sur : 2-Pipe ECOi EX
MZ1 Series R32 - Panasonic - systéme de chauf-
fage et climatisation

| @-nanoeXx |

ERVs and AHU
connection Kit

L Zsi L me = __ )

Vidéo de présentation :
https://youtu.be/JubRXATxaWg?si=lynenBO1h1BBuO9E

[1] Modéle MZ1 de 12 CV par rapport au modéle classique équi-
valent de 12 CV de Panasonic.
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@ ACTUALITES

2024, SECONDE ANNEE BENEFICIAIRE POUR EDF
DEPUIS 2022

E'NERGYS ET SKYSUN PROPOSENT UNE OFFRE
PHOTOVOLTAIQUE BTOB

Le fournisseur d'énergie EDF, renationalisé en 2023,
enregistre un chiffre daffaires de 118,7 G€ pour
l'exercice 2024, contre 139,7 G€ pour 2023, en recul
de 15,7 % en variation organique dans un contexte de
baisse des prix dans les pays ou le groupe opere. Le
résultat net part du groupe s'éleve a 11,4 G€ en 2024,
contre 10 G€ en 2023, en hausse. L'endettement fi-
nancier net atteint 54,3 G€, stable par rapport a fin
2023.

« En 2024, les bonnes performances opérationnelles
et commerciales d'EDF permettent au groupe de
réaliser des résultats financiers solides, commente
Luc Rémont, président-directeur général d’EDF. lls
illustrent les efforts déployés par l'ensemble des
équipes d'EDF pour retrouver de hauts niveaux de
production, proposer des offres commerciales sur
mesure et des solutions innovantes, tout en répon-
dant aux besoins du systeme électrique et en ac-
compagnant nos clients dans la conversion de leurs
usages vers |'électricité. Cette année, EDF a également
engagé une transformation profonde et I'améliora-
tion de son efficacité opérationnelle en déployant
son projet d'entreprise « Ambitions 2035 » pour étre
au rendez-vous de la performance et des investisse-
ments nécessaires a la révolution électrique. »

En 2024, la production totale a été de 520 TWh (dont
production nucléaire en France : +41,3 TWh ; et pro-
duction hydraulique : +12,7 TWh).

E'nergys, fournisseur de services liés a la perfor-
mance énergétique, signe un accord commercial avec
Skysun, startup belge spécialisée dans les énergies
renouvelables, afin de lancer une offre photovol-
taique compléte destinée au marché frangais du so-
laire BtoB. « Développeur, installateur et gestionnaire
de panneaux photovoltaiques en tiers-investisseur a
destination des entreprises et des collectivités locales,
nous avons de fortes ambitions de développement
en France, qui connait un essor sans précédent du
solaire BtoB, porté par les nouvelles obligations régle-
mentaires, lautoconsommation et I'électrification des
usages, explique Etienne Verdier, responsable du Dé-
veloppement de Skysun en France. Cet accord avec
E'nergys nous assure de nous appuyer sur un parte-
naire qui dispose d'un fort maillage national, un vivier
de compétences et savoir-faire, et un portefeuille
clients de plus de 1500 entreprises, des foncieres aux
industrielles. »

De l'audit a linstallation, en passant par le finance-
ment, cette offre solaire photovoltaique marque la vo-
lonté d’Energys de couvrir lintégralité du scope éner-
gétique. « Afin d'enrichir notre portefeuille doffres,
nous avons été séduits par la solution tout-en-un de
Skysun, qui garantit aux entreprises de déployer des
projets photovoltaiques, sans Opex ni Capex, déclare
Wilfried Thevenot, directeur Commercial et Marketing
d'E'nergys. Avec l'offre Skysun, portée par E'nergys, les
entreprises et les collectivités locales vont disposer
d'une énergie renouvelable et locale, dont le prix est
garanti sur 20 ans.
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ACTUALITES

LE BATIMENT DES SERVICES TECHNIQUES
DE RIVES-EN-SEINE (76) COUVERT DE
TUILES SOLAIRES EDILIANS

Dans le cadre d'une opération de réhabilitation ther-
mique, le batiment des services techniques de Rives-
en-Seine, en Normandie, a bénéficié d'une réfection
totale de sa toiture avec des tuiles solaires terre cuite
« HP10 Solaire » et « HP10 Huguenot » d'Edilians, spé-
cialiste des solutions solaires intégrées sur toiture.
« L'un des versants de la toiture étant orienté plein
Sud, il était inconcevable de ne pas profiter de cette
réhabilitation pour produire de lénergie tout en
préservant lidentité architecturale du batiment tel
qu'il a été construit, avec ses tuiles mécaniques rouges
», explique Bastien Coriton, maire de Rives-en-Seine et
conseiller départemental.

Le batiment des Services Techniques est situé non
loin de l'ancien couvent des Capucins du XVileme
siecle, depuis transformé en chateau de style néo-
Renaissance. Les travaux de rénovation devaient
donc respecter la réglementation des sites classés
afin de préserver le paysage sans porter atteinte a 'as-
pect originel du batiment. A cette contrainte, S'ajoute
l'enseigne en forme d'ancre marine intégrée sur sa
facade, elle-méme protégée par les services du patri-
moine. Au lieu de panneaux solaires photovoltaiques
ordinaires, la commune de Rives-en-Seine a retenu
les tuiles solaires d'Edilians dont « I'esthétique quasi-
ment invisible depuis la rue permettait de conserver
le caractere du patrimoine bati ». 2 100 tuiles solaires
HP10 Solaire rouges d'une puissance unitaire de 23
W, soit 475 m2, ont été installées sur le pan sud de la
toiture coté Seine, ainsi que 725 m2 de tuiles solaires
HP10 Huguenot en coloris flammé rustique.

Emploi

AKEA ENERGIES ACQUIERT ATFE INGENIERIE ET
INAUGURE UN NOUVEAU SIEGE

Akéa Energies, filiale du groupe Hellio spécialisée
dans la performance énergétique, réalise lacquisition
du bureau d'études ATFE Ingénierie basé a Maxéville,
une commune limitrophe de Nancy, en Meurthe-et-
Moselle. Fondé il y a pres de 15 ans, ATFE Ingénierie
- pour « Assistance Technique Fluides Energies Envi-
ronnement » - est doté d'une expérience en ingénierie
thermique. Constitué d'une équipe d'une douzaine
dingénieurs et techniciens en maitrise de I'énergie,
I'entreprise rassemble un panel d'expertises poly-
valentes allant des études techniques a la maitrise
d'ceuvre fluides, énergie, électricité et environnement,
en passant par l'assistance a maitrise d'ouvrage, mar-
chés d'exploitation en génie climatique et délégation
de service public.

Cette nouvelle implantation au coeur de la région
Grand Est confirme la volonté du groupe Hellio de
renforcer sa présence sur l'ensemble du territoire
national.

Dans le méme temps, Akéa Energies a inauguré son
nouveau siege social a Poitiers le lundi 10 février 2025.
A cette occasion, les experts du bureau d'études ont
présenté les contours de leur accompagnement
dédié aux collectivités locales, au premier rang des-
quels la communauté urbaine du Grand Poitiers. Une
expertise historique qui sintegre dans un catalogue
de services plus large, a destination des acteurs des
secteurs tertiaire, industriel et agricole, ainsi que des
gestionnaires d’'habitat collectif.

Akéa Energies réunit désormais une équipe de 65
collaborateurs dans cing bureaux a travers la France
(Poitiers, Paris, Bordeaux, Nantes et Nancy).

Découvrez les dernieres informations et offres d'emploi liees a I'énergie dans le
secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :
> Consulter la rubrique Emploi sur le web
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ACTUALITES

DOME SOLAR PBESENTE UN CA 2024 EN HAUSSE
DE 43%, PORTE PAR LES OMBRIERES SOLAIRES

Dome Solar, fabricant de systemes de montage pour
la pose de panneaux solaires, enregistre un chiffre
daffaires de 50 millions d'euros sur 2024, en crois-
sance de 43 % par rapport a 2023. Sur I'année 2024,
lentreprise nantaise a permis linstallation de 1,2
GW de panneaux photovoltaiques en France grace a
ses systemes. « La croissance de Dome Solar est ali-
mentée par le fort dynamisme de nos marchés, des
toitures inclinées aux ombrieres, en passant par les
toitures terrasses », commente Jean-Philippe Leray,
président de Dome Solar.

Avec un chiffre d'affaires en hausse de 43 %, les om-
brieres solaires de parkings portent la croissance de
l'entreprise. Selon Dome Solar, la demande « explose »
(+133 % du CA pour les ombrieres en 2024), poussée
par un contexte reglementaire favorable. La Loi APER
oblige en effet les entreprises qui possedent des par-
kings de plus de 1 500 m? a installer des ombrieres
photovoltaiques sur au moins la moitié de la surface
avant le Ter juillet 2026 (parkings de plus de 10 000
m?2), ou avant le Ter juillet 2028 (parkings entre 1 500
et 10 000 m?2).

Pour faire face a la demande, I'entreprise, qui emploie
pres dune centaine de collaborateurs, a déja recruté
20 nouvelles personnes en 2024 (bureau d'études, lo-
gistique, commerce, production) et investit dans une
deuxieme ligne de production.

Dome Solar ambitionne datteindre les 60 millions
deuros de CA en 2025. L'équipementier lance une
nouvelle gamme de fixations photovoltaiques « bas
carbone » en acier et aluminium. « Grace a l'utilisation
de matieres premieres recyclées et d'énergie renou-
velable dans leur processus de fabrication, limpact
carbone de ces solutions est trois fois moins impor-
tant que leur version classique », affirme-t-il.

Dome Solar va également s'unir a Bacacier By Kingspan
pour proposer une gamme de centrales au sol en
2025, en profitant de l'expertise de dimensionne-
ment et dindustrialisation du groupe Kingspan dont
les deux sociétés font partie. Ce segment, complé-
mentaire aux installations sur toitures et ombrieres,
et concentré sur des terrains non cultivables, devrait
bénéficier d'un guichet ouvert « S25 » dans les pro-
chains mois.

N

Tribunes

En parallele, Dome Solar projette d'accélérer son dé-
ploiement a linternational, dans les pays limitrophes
(Italie, Espagne et Suede).

CARRIER AGRANDIT SON USINE DE POMPES A
CHALEUR DE MONTLUEL (01)

Carrier, fabricant de systemes de chauffage, ventila-
tion et climatisation (CVC), investit plus de 30 millions
d'euros dans l'extension de son site de production
basé a Montluel, pres de Lyon, également siege eu-
ropéen de l'entreprise. Fondée en 1962, cette usine
est spécialisée dans les pompes a chaleur et les tech-
nologies de refroidissement de liquide destinées aux
secteurs tertiaire et industriel. « Avec cet investisse-
ment, Nous poursuivons notre objectif daugmenter
nos capacités de production sur le territoire frangais
», déclare Didier Genois, vice-président et directeur
général commercial HVAC EMEA chez Carrier.
Employant actuellement 1 300 salariés sur les sites
de production de Montluel et Culoz dans I'Ain, Carrier
prévoit de recruter en 2025 des opérateurs, des tech-
niciens systemes et des apprentis.

Nourrissez votre réflexion en lisant les opinions des décideurs et des experts
concernant le secteur, sur le site internet de Batiment et Energie :

> Consulter la rubrique Tribunes sur le web
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MAL[}RE UN CA EN BAISSE, ENGIE DOUBLE SES
BENEFICES EN 2024

Engie, fournisseur d'énergie (gaz et électricité), enre-
gistre un chiffre d'affaires de 73,8 G€ sur l'année 2024,
contre 82,6 G€ sur 2023, en baisse brute de 10,6 %.
Le résultat net part du groupe s'établit a 4,1 G€ pour
lannée écoulée, contre 2,2 G€ en 2023, en hausse de
85,9 %. La dette financiere nette s'éleve a 33,2 G£, soit
une augmentation de 3,7 G€. « 2024 a été une nou-
velle année de forte performance opérationnelle et
financiere, avec une génération de cash-flow impor-
tante, commente Catherine MacGregor, directrice
générale d'Engie. L'accélération de notre développe-
ment dans le stockage par batteries s'est confirmée,
avec plus de 5 GW en opération et en construction
en fin dannée. Nous avons également franchi une
étape cruciale concernant laccord permettant de dé-
risquer le groupe sur les activités nucléaires en Bel-
gique, en obtenant I'approbation de la Commission
Européenne. »

Les capacités installées renouvelables d'Engie ont aug-
menté de 4,2 GW en 2024, avec l'ajout de 0,9 GW en
Europe, 0,9 GW aux Etats-Unis, 1,9 GW en Amérique
Latine et 0,5 GW en zone AMEA. Au 31 décembre
2024, le groupe dispose de 6,8 GW de capacités en
construction (75 projets), dont 1,7 GW partiellement
mis en service. La capacité installée totale en matiere
dénergies renouvelables chez Engie séleve désor-
mais a 46 GW.

TECHNIQUE SOLAIRE ENREGISTRE UN CA DE 240 M€
POUR 2024 (+20%)

Technique Solaire, producteur d'énergies renou-
velables, publie un chiffre daffaires de 240 M€ sur
I'exercice 2024, en croissance de 20 % par rapport a
2023, tout en maintenant sa rentabilité, « constante
depuis sa création », assure le groupe. « L'année 2024
amargué un tournant majeur pour Technique Solaire,
avec un chiffre d'affaires record et une augmentation
significative de nos capacités de production d'énergie
verte. Ces résultats ont été portés par linstallation de
nouvelles centrales solaires sur tous nos marchés »
commentent Julien Fleury, Lionel Themine et Thomas
de Moussac, co-fondateurs du groupe Technique So-
laire.

En 2024, Technigue Solaire a atteint le cap de 1 GWc
de capacité de production d'énergie solaire photovol-
taique, en exploitation ou construction. En 12 mais, le

groupe a mis en service 130 MWc de capacité dont
40MWCc en agrivoltaisme, notamment grace a lins-
tallation de plus de 250 nouvelles centrales solaires,
portant son parc a pres de 1 000 centrales en exploi-
tation.

Au-dela des mises en service et des permis de
construire obtenus, Technique Solaire a aussi ren-
forcé sa capacité de production en continuant d'inter-
naliser une partie des travaux de génie électrique,
représentant plus de 70 MWc.

L'expansion a linternational a été dynamique, avec
lacquisition de projets aux Pays-Bas (26 MWc), en Es-
pagne (32 MWCc), et la mise en service de la premiere
centrale solaire photovoltaique flottante du groupe
aux Pays-Bas (7 MWa).

En parallele, l'activité Biogaz du groupe connait une
forte croissance, avec une augmentation de 67 % de
la production atteignant 40 GWh.

Cap sur I'innovation et I'international en 2025

« Nous abordons 2025 avec confiance, forts de l'en-
gagement et l'expertise de nos collaborateurs, et du
soutien de nos partenaires financiers, agricoles et ins-
titutionnels » déclarent Julien Fleury, Lionel Themine
et Thomas de Moussac. Pour la nouvelle année, Tech-
nique Solaire vise a intensifier son développement
autour de deux axes stratégiques : linnovation (lan-
cement de l'activité de stockage d'énergie, poursuite
du développement des contrats d'achat délectricité
(PPA) avec les grands consommateurs dénergie,
construction de nouvelles typologies de projets agri-
voltaiques) et le renforcement de I'expansion interna-
tionale (projets aux Pays-Bas, en Espagne et en Inde).
L'année 2025 sera également marquée par la mise
en service d'une quatrieme unité de biogaz, située a
Villefollet dans le département des Deux-Sevres et
construite en 2024.

Le groupe Technique Solaire réaffirme son ambition
datteindre 4 GWc de capacité de production d'énergie
photovoltaique a horizon 2030.
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HEIWA EN CROISSANCE EN 2024, EN DEPIT D'UN
MARCHE DES PAC ATONE

Dans un contexte de ralentissement du marché des
pompes a chaleur, avec des baisses atteignant -40 %
pour les PAC air-eau et -12 % pour d'autres segments,
Heiwa a su démontrer sa capacité a surmonter I'ad-
versité. Le fournisseur de pompes a chaleur affirme
avoir enregistré une croissance a deux chiffres en
2024, montrant ainsi sa capacité de résilience. Cette
performance repose sur plusieurs décisions straté-
giques.

Tout d'abord, la margue a renforcé sa proximité avec
les installateurs en multipliant les formations et ani-
mations. Le parc dinstallateurs a progresse de 20
%, atteignant 3 600 professionnels. « Une tres belle
progression dans un marché compliqué. Chez nos
éco-experts, la typologie de partenaires a également
évolué : des entreprises de plus grande taille ont
rejoint notre réseau agréé, qui s'‘étoffe dans toute la
France », commente Franck Beauvarlet, directeur de
Heiwa.

Heiwa a misé sur sa stratégie de R&D pour développer
des solutions adaptées aux besoins du marché. « C'est
le cas notamment du zoning Ernest et du chauffe-eau
thermodynamique Hyoko H20, qui ont su convaincre
grace a leurs innovations », précise Franck Beauvarlet.
Enfin, la marque a étendu sa présence géographique
vers de nouveaux territoires tels que les DOM-TOM,
lui permettant de conquérir de nouvelles parts de
marché.

2024 a été marquée par la forte progression du
tertiaire. Ce marché représente désormais 15 %
du chiffre daffaires de Heiwa. Grace a des produits
comme le DRV Max, l'entreprise consolide sa position
de spécialiste sur ce segment. « En 2025, les gammes
destinées au tertiaire vont continuer a s'étoffer avec
un élargissement des services et des accompagne-
ments pour répondre aux attentes des installateurs et
clients finaux, annonce Franck Beauvarlet. La nouvelle
année a également débuté avec le lancement officiel
de I'lQube, un module de découplage intelligent pour
les pompes a chaleur air-eau.

Agenda
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BUT CHOISIT LA GTB D'ICARE ENERGIE POUR
LA GESTION ENERGETIQUE DE SES MAGASINS

BUT, enseigne francaise de magasins spécialisés
dans I'équipement de la maison, opte pour la gestion
technique du batiment (GTB) d'lcare Energie, startup
ceuvrant dans le domaine du pilotage énergétique,
afin de renforcer sa démarche de sobriété énergé-
tique. La solution de gestion énergétique a déja été
déployée dans 90 sites, et 100 supplémentaires sont
prévus pour 2025, ce qui représente une superficie
totale de 1,1 million de m=2.

Grace a son expertise en GTB, Icare Energie accom-
pagne BUT dans la réduction de sa consommation
énergétique, tout en assurant la conformité aux
réglementations comme le décret Tertiaire et le
décret BACS. Son application permet de connecter
et piloter a distance plus de 10 000 équipements
tels que I'éclairage, le chauffage, la climatisation et
d'autres équipements. D'aprés Icare Energie, les ma-
gasins BUT pourront réaliser une moyenne de 22 %
d'économies d'énergie, « voire davantage dans cer-
tains cas ».

Icare Energie installe divers capteurs et équipements
apres avoir analysé les infrastructures de lentre-
prise. Ces dispositifs incluent des compteurs, des
capteurs de puissance, de fréquentation, dhumidité
et dambiance, ainsi que des systemes de gestion
technique du batiment qui automatisent, surveillent
et optimisent tous les équipements énergivores des
sites. Tous ces équipements sont reliés au routeur
4G VPN dlcare Energie et surveillés en temps réel
via une plateforme Saas$ par les Energy Managers du
client et d'lcare Energie.

Découvrez les prochains évenements et rendez-vous en rapport avec le sujet de
I'énergie dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie:
> Consulter la rubrique Agenda sur le web
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LE CHIFFRE D'AFFAIRES 2024 DE SCHNEIDER pour saisir les opportunités a venir sur chacun de nos

o quatre marchés finaux, declare Olivier Blum. Nous
ELECTRIC EN HAUSSE DE 8,4% entamons 2025 dans une dynamique forte et nous

Visons une croissance organique de 'EBITA ajusté de
Schneider Electric, fabricant de matériels électriques, +10 % a +15 %, soutenue par une croissance robuste
enregistre un chiffre d'affaires de 38,2 G€ sur l'exercice du chiffre d'affaires et une amélioration de la marge. »
2024, contre 35,9 G€ sur 2023, en hausse de 8,4 % en
croissance organique. L'activité « Gestion de I'énergie
» affiche une progression de +12 %. Le résultat net
(part du groupe) s'éleve a 4,27 G€ pour 2024, contre
4 G€ pour 2023, en hausse de 7 %. « Je suis heureux
d'annoncer de bons résultats financiers et extra-finan-
ciers pour 2024 et je suis également fier de rappeler
que Schneider Electric a été nommée entreprise la
plus durable au monde par Corporate Knights pour la
seconde fois, en créant de la valeur pour nos clients,
nos employés et nos actionnaires grace a des pra-
tiques durables. » se réjouit Olivier Blum, directeur
général de Schneider Electric.

En 2025, Schneider Electric s'attend a la continuation
de la forte demande pour les offres de systemes,
portée par l'activité Gestion de I'énergie. « S'agissant
des perspectives, nous restons déterminés a accélérer
notre croissance et nous mettrons tout en ceuvre
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E'NERGYS FACILITE LE FINANCEMENT
DE SES SOLUTIONS D'EFFICACITE ENERGETIQUE
AVEC ATOMIQUE

E'nergys, fournisseur de services liés a la performance
énergétique, noue un partenariat stratégique avec
Atomique, expert indépendant dédié au financement
de la transition énergétique et environnementale,
pour financer « autrement » ses solutions defficacité
énergétique et de décarbonation des batiments ter-
tiaires et des usines.

Dans le cadre de cet accord, E'nergys intégrera dans
ses offres clés en main (GTB, récupération de cha-
leur fatale des usines ...) la brique financement d'Ato-
mique qui connecte la transition énergétique a la réa-
lité économique et stratégique des entreprises. Elle
Sadressera a toutes les PME/PMI et ETI, soumises a
de nombreuses réglementations (Décret Tertiaire,
BACS, CSRD) qui veulent mettre en ceuvre des pro-
jets de transition énergétique de leurs batiments et
sites de production sans risque, ni autofinancement.
« Face a un environnement économique incertain et
un renforcement des obligations réglementaires, les
entreprises francaises doivent mettre en ceuvre leurs
projets defficacité énergétique, tout en préservant
leur trésorerie et leurs capacités dinvestissements
sur leur cceur de métier, explique Jacques Gros, direc-
teur commercial et marketing d'E'nergys. Notre parte-
nariat avec Atomique, opérateur francais d'ingénierie
financiere, répond a ce défi de financer difféeremment
nos projets clés en main de transition énergétique, en
relevant les enjeux environnementaux, économiques
et stratégiques des acteurs du tertiaire et de l'indus-
trie. »

Atomique dispose de 20 ans d'expérience dans lin-
génierie financiere, via le parcours de ses dirigeants,
pour apporter les solutions de financement les plus
pertinentes selon les contraintes, les KPI (indicateurs
carbone,..) et les objectifs des entreprises.

Ayant comme mission de lever les obstacles a linves-
tissement, la société met les enjeux stratégiques de
ses clients au coeur de sa démarche, et créée des
solutions de financement sur mesure, notamment
en agrégeant de multiples dispositifs existants tels
que des subventions et primes CEE, a des contrats de
location opérationnelle d'équipements. A cela s'ajoute
sa plateforme web « intelligente » boostée a lA, qui
fournit des données augmentées, gage d'une vision
a 360° des données techniques, financieres, énergé-
tiques et carbones nécessaires a I'évaluation de Iim-
pact des investissements et a la prise de décisions. «
Nous allons proposer aux clients d'E'nergys
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des modeles technico-économiques adaptés pour
financer leurs projets d'efficacité énergétique, selon
leurs enjeux économiques, réglementaires et environ-
nementaux. » conclut Tony Cefai, dirigeant-fondateur
d’Atomique.

Tony Cefai, dirigeant-fondateur d’Atomique.

BILAN ANNUEL 2024 DE SOLAREDGE

SolarEdge, fabricant d'équipements permettant d'ex-
ploiter 'énergie solaire, a publié un chiffre d'affaires
de 901,5 M$ pour I'année 2024, contre 3 G$ pour
l'année 2023, en baisse. Les revenus du segment
« Solaire » représentent 842,4 M$ en 2024, contre
2,82 G$ en 2023, en diminution également. L'entre-
prise présente une perte nette de 1,81 G$, comparé
a un bénéfice net de 34,3 M$ pour 2023. « Il y a des
opportunités passionnantes a venir pour Solarkdge,
a commenté Shuki Nir, PDG de SolarEdge. Nous ne
faisons que commencer notre histoire de redresse-
ment. Le retour a une génération positive de flux de
trésorerie disponibles au quatrieme trimestre 2024
était une premiere étape solide, et nous prévoyons
que les flux de trésorerie disponibles seront positifs
au premier trimestre 2025 et pour l'ensemble de
'année 2025. »
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SONEPAR CREE LE RESEAU SPECIALISTE GENIE
CLIMATIQUE

Sonepar France, distributeur de matériels électriques
dédiés aux professionnels, réalise le rapprochement
de ses enseignes CD Sud, 3C Clim et Hydeclim pour
former le « Réseau Spécialiste Génie Climatique ».
Cette alliance lui permet de renforcer son statut
de distributeur spécialisé dans le génie climatique
aupres de ses clients partout en France, mais égale-
ment damener l'entreprise a créer une plus grande
synergie entre ses différentes compétences, pour
mieux répondre aux défis de la transition énergétique
et aux évolutions du marché ; et ce, aussi bien sur les
projets résidentiels que tertiaires.

« Le rapprochement de nos enseignes CD Sud, 3C
Clim et Hydeclim marque une nouvelle étape impor-
tante dans la structuration et sophistication de notre
réseau et de notre offre specialiste, explique Mélanie
Vola, directrice générale du Réseau Spécialiste Génie
Climatique de Sonepar France. Si cette fusion preé-
serve lidentité et les spécificités de nos différentes
marques, qui restent attachées a leurs agences res-
pectives, elle témoigne de notre volonté daller plus
loin dans linnovation et l'expertise au service de nos
clients. Ces derniers sont en effet confrontés a des
réglementations et problématiques de plus en plus
complexes et exigeantes, qui nécessitent a la fois des
produits techniques et accessibles, mais aussi des
conseils sur-mesure en phase avec les réalités du ter-
ramn. »

Un réseau de 60 agences

Avec pres d'une soixantaine d'agences réparties sur
'ensemble du territoire national et 400 collaborateurs,
la création du Réseau Spécialiste Génie Climatique
permet de proposer une offre de services plus homo-
gene et intégrée. Celle-ci s'incarne notamment a tra-
vers le lancement d'un e-shop commun a l'ensemble
des enseignes de Sonepar France pour favoriser le dé-
veloppement des ventes en e-commerce. De méme,
il donne la possibilité aux clients de bénéficier d'un
catalogue de solutions enrichi, ainsi que d'une gamme
plus large de produits (dont les marques exclusives de
Sonepar France, a linstar dHeiwa), et d'une sélection
de machines et accessoires adaptés a 'ensemble des
projets des artisans installateurs-électriciens, climati-
ciens et chauffagistes.

R ~ RV -
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EQUANS VA EQUIPER LE PROJET NU‘CLEAIRE
BRITANNIQUE SIZEWELL C DE SYSTEMES CVC

Equans, fournisseur de produits et services multi-
techniques dans le secteur de I'énergie, a signé en fé-
vrier 2025, via son entité Axima Nucléaire, un contrat
pour la fourniture des systemes de chauffage, venti-
lation et climatisation (CVC, ou HVAC en anglais) de la
future centrale nucléaire Sizewell C située dans le Suf-
folk, au Royaume-Uni. Equans France assurera ainsila
livraison progressive de plus de 20 000 équipements
classés entre 2026 et 2031.

Axima Nucléaire jouera également un roéle clé dans
la production des équipements, s'appuyant sur son
atelier en Isere, spécialisé dans la fabrication d'équi-
pements frigorifiques et de ventilation spécifiques.
L'entité dEquans France réalisera plusieurs équipe-
ments sur-mesure, répondant aux exigences strictes
de sUreté et de résistance sismique du secteur nu-
cléaire. Au total, plus de 600 équipements seront fa-
briqués en interne pour ce projet, parmi lesquels des
unités terminales de traitement d'air, des centrales de
traitement d'air et des armoires électriques. Ces équi-
pements joueront un réle essentiel dans la gestion
thermique, la ventilation et le controle des flux d'air au
sein de linstallation.

Sizewell C est une nouvelle centrale nucléaire de 3,2
GW en cours de construction. Elle devrait délivrer de
I'electricité a six millions de foyers pendant au moins
60 ans. Projet britannique majoritairement détenu
par I'Etat, Sizewell C est un élément clé de 'ambition
gouvernementale de fournir jusqu'a 24 GW dénergie
nucléaire d'ici 2050.

Modeélisation 3D de la centrale nucléaire de Sizwell C, au Royaume-Uni.
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RESULTATS ANNUELS 2024 D'IMEON ENERGY

Imeon Energy, fabricant donduleurs solaires basés sur
Iintelligence artificielle (IA), publie un chiffre d'affaires
de 1,485 M<£ sur l'exercice 2024, en retrait comparé
aux 2,753 M€ enregistrés en 2023. Le résultat net est
déficitaire a -87 K€ pour 2024, contre 330 K€ pour
2023. Cette évolution reflete principalement les sur-
tensions des stocks excédentaires chez les distribu-
teurs de composants ayant freiné momentanément
lactivité de la société au premier semestre. Sur le
second semestre, Imeon Energy enregistre un rebond
de l'activité (+49% par rapport au S1 2024), porté par
une demande plus importante en solutions d‘auto-
consommation, mais également par la reconstitution
progressive des stocks, devenue une priorité straté-
gique. « L'année 2025 devrait sinscrire dans la conti-
nuité de cette dynamique de croissance, confortant la
pertinence de notre positionnement sur le segment
stratégique de l'autoconsommation solaire, secteur
lui-méme soutenu structurellement par le contexte
réglementaire suite a la baisse prévue par le gouver-
nement des tarifs de rachat par EDF OA, favorisant
de fait l'autoconsommation avec stockage. » déclare
Christophe Goasguen, président-directeur général et
fondateur d'Imeon Energy.

BERNARD FONTANA NOMME PDG D'EDF

Par décret du président de la République, Bernard
Fontana est devenu président-directeur général
d’EDF, fournisseur d'énergie, depuis le 7 mai 2025.

Bernard Fontana, président-directeur général d’EDF.
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VOLTA QEVOILE UN FINANCEMENT DE 65 M€
POUR DEVELOPPER 175 CENTRALES SOLAIRES

Le groupe Volta, développeur d'installations de pro-
duction dénergie renouvelable, boucle un finance-
ment de 65 M€, octroyé par un consortium de sept
banques dirigé par Arkéa Banque Entreprises et Insti-
tutionnels, une filiale du groupe Crédit Mutuel Arkéa.
Celui-ci porte sur un portefeuille de 175 centrales
solaires photovoltaiques en toiture, dont 60 % sur
des toitures a rénover, représentant une puissance
cumulée de 50 MWec. Les projets concernés, situés
majoritairement dans le quart sud-est de la France,
dont une partie est déja en exploitation, seront mis
en service dans leur intégralité au cours des 18 pro-
chains mois. « Ce programme de 50 MWc s'inscrit plei-
nement dans la trajectoire de croissance du groupe,
qui poursuit lindustrialisation de ses process et la
consolidation de sa position sur le photovoltaique
en toiture, commente Philippe Reynard, directeur gé-
néral délégué aux opérations du groupe Volta. Il nous
permet d'aborder en toute confiance la prochaine
étape de notre déploiement sur 'ensemble du terri-
toire national ».

Le choix de la rénovation dans un
contexte réglementaire évolutif

Le groupe Volta fait ainsi le choix stratégique de se
développer sur le segment de la rénovation, moins
sensible aux évolutions récentes des tarifs d'achat. «
Les récentes évolutions réglementaires sur le tarif des
centrales de puissance inférieure a 500 kWc auront
un impact limité sur Volta, qui décidé de développer
une majorité de projets en rénovation », précise
Cédric Tillier, directeur financier du groupe Volta. «
Les projets en rénovation, par nature plus complexes,
exigent une grande expertise technique dont les
équipes Volta peuvent se prévaloir : désamiantage,
renforcement des structures, rénovation d'étanchéité,
ajoute Philippe Reynard. lls permettent de dégager
des marges de manceuvre afin de mieux absorber la
baisse des tarifs a la suite de la révision de l'arrété S21.
Grace a ses ressources internes dédiées a lingénierie
et au développement, Volta maitrise les étapes clés de
la chalne de valeur de ces projets. »

Consultez les études et autres documents d'experts sur le sujet de I'énergie
dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :
> Consulter la rubrique Expertises sur le web
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RESULTATS ANNUELS 2024 D'ENTECH

Entech, développeur et installateur de solutions liées
aux énergies renouvelables (solaire, hydrogene),
enregistre un chiffre d'affaires de 35,2 M€ sur l'exer-
cice 2024 (exercice de neuf mois clos le 31/12/2024),
contre 45,5 M€ pour l'exercice précédent (exercice
de 12 mois clos le 31/03/2024). Le résultat net affiche
une perte de 0,6 M€, en amélioration par rapport a
'année précédente (-2,9 M€).

Au cours de cette période, Entech a réorganisé ses
activités, afin de répondre au mieux aux besoins du
marché, autour de:

+ « Entech Construction » (72 % de l'activité) : concep-
tion, développement et installation de centrales so-
laires photovoltaiques au sol et de centrales de stoc-
kage pour le compte de développeurs.

* « Entech Solutions » (27 % de l'activité) : conception,
développement et installation de centrales solaires
photovoltaiques en toiture et ombrieres, ainsi que
prototypage et développement de projets hydrogene
pour le compte d'industriels et/ou d'utilisateurs finaux.
+ Enfin, « Entech Energy & Services » : services ap-
portés au réseau par les propres installations E-Fac-
tory du groupe. Cette division propose une solution
clé en main, adossée a une offre de financement ou
de cofinancement, pour des projets photovoltaiques
et stockage a destination d'acteurs économiques tels
que des entreprises du secteur tertiaire, commerces,
agriculteurs, industriels, ...

MICHEL GIORIA DESIGNE DIRECTEUR GENERAL
DU SERCE

Le SERCE, organisation professionnelle réunissant les
entreprises de la transition énergétique et numeérique,
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nomme Michel Gioria au poste de directeur général.
Celui-ci prend la succession de Yannick Saint Roch
qui a quitté ses fonctions le 28 avril 2025, apres deux
années passées a la téte de la direction du SERCE. «
Dans un contexte de transition énergétique et numé-
rique accélérée, les entreprises du SERCE jouent un
role essentiel. Leur contribution a I'€lectrification des
usages, a la modernisation des réseaux et infrastruc-
tures, ainsi qu'au développement de solutions d'effi-
cacité énergétique est au coeur des défis que nous
devons relever collectivement, déclare Michel Gioria.
Jai pleinement conscience que ces défis ne pour-
ront étre résolus sans une meilleure identification et
attractivité des métiers ainsi gu'avec un travail parte-
narial renforcé. Je mettrai mon expérience au service
de nos adhérents pour une économie décarbonée,
compétitive et au service des territoires, de la réindus-
trialisation et de la souveraineté énergétique. »

Une carriére dans les domaines de
I'environnement et de I'énergie

Michel Gioria est titulaire d'un master en économie de
I'environnement, de I'énergie et des ressources natu-
relles de I'Université de Toulouse. Il commence sa car-
riere en 2002 comme économiste a I'Agence Poitou-
Charentes Energie Déchets Eau (APCEDE), devenue
aujourdhui 'Agence Régionale d'Evaluation Environ-
nement et Climat (AREC) Nouvelle-Aquitaine. Il rejoint
ADEME en 2006, d'abord en tant qu'économiste,
puis devient chef de service adjoint au sein du ser-
vice « Recherche et technologies avancées » a partir
de 2010. En 2012, il est nommé directeur régional
adjoint de 'ADEME Provence-Alpes-Céte d’Azur, avant
de prendre la téte du service « Recherche et technolo-
gies avancées » en 2015. De 2017 a 2021, il occupe le
poste de directeur régional Tle-de-France de 'ADEME.
En 2021, Michel Gioria est nommé délégué général de
France Energie Folienne, devenue depuis France Re-
nouvelables en septembre 2023. Entre janvier 2022
et mars 2025, il préside la commission « EnR et Terri-
toires » de I'Union Francaise de I'Electricité (UFE).

Michel Gioria, directeur général du SERCE.
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ENTRETIEN AVEC
ZEPLUG & CHARGEGURU,
SPECIALISTE DE LA RECHARGE
PRIVEE POUR VEHICULES ELECTRIQUES

Nous prenons en charge
lUinstallation, la gestion et l'exploitation
des solutions de recharge

Lilian Birocheau,
Directeur Général de ChargeGuru

QUIU
Z-PLUG

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous présenter la société Zeplug & ChargeGuru a nos lecteurs ?

Lilian Birocheau : Chez Zeplug & ChargeGuru, nous voulons accompagner la transition vers la mobilité
électrique pour tous et partout. Nous sommes aujourd’hui le leader européen de la recharge privée pour
véhicules électriques. Nous opérons dans huit pays dont la France, I'Allemagne, le Royaume-Uni et 'Espagne.
En dix ans, plus de deux millions de personnes ont choisi nos solutions pour leur immeuble, et nous avons
également équipé plus de 15 000 maisons individuelles. Nous avons accompagné plus de 4 500 entreprises,
dont 40 % du CAC 40, dans la transition vers |'électromobilité. Nous prenons en charge l'installation, la gestion et
I'exploitation des solutions de recharge. Notre versatilité fait notre force : nous installons aussi bien une maison
individuelle gu'un site d'entreprise avec 50 bornes rapides.

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous nous raconter l'histoire de son développement depuis sa créa-
tion?

Lilian Birocheau : L'aventure a commencé en 2014 avec la création de Zeplug en France pour répondre au
besoin d'équiper les copropriétés en bornes de recharge. A I'époque, il n'y avait que 50 000 voitures électriques
en France, c'était confidentiel.

ChargeGuru nait en 2018 pour développer notre offre compléte en France et a l'international. Nous avons un
bureau d'étude interne qui teste toutes les bornes, peut faire des études spécifiques approfondies et suit notre
réseau d'électriciens certifiés, le premier en Europe avec 3 000 professionnels.

Sur cette base solide, nous pouvons répondre aussi bien au particulier qui recevra un devis en deux minutes
sur notre site, qu'au professionnel qui doit avoir un accompagnement poussé pour un site d'entreprise com-
plexe avec des bornes DC et des recharges rapides.

En 2023, nous avons fusionné pour accélérer notre développement international et proposer une offre 360°,
capable de répondre a tous les besoins en matiere de recharge privée et professionnelle. Cette fusion a été un
vrai catalyseur pour notre croissance.

R - RV -
18 BATIMENTqun&’ N°29 - JUILLET/AQUT/SEPTEMBRE 2025



@ Batiment et Energie : Comment votre entre-
prise est-elle organisée ?

Nous avons des bureaux a Londres,
Munich, Milan, Madrid, Porto, notre siege a Paris et 10
agences régionales qui couvrent tout le territoire.
Nous avons une couverture européenne mais un
ancrage local tres fort, créateur demplois avec notre
réseau de 3 000 installateurs qualifiés en Europe, sé-
lectionnés et formés en continu par ChargeGuru, ce
qui garantit la qualité et la sécurité de chaque instal-
lation.

« Nous installons aussi bien
une maison qu’un site
d’entreprise »

@ Batiment et Energie : Quelles sont les
gammes de services que vous proposez ?

Nous proposons toutes les solu-
tions permettant d'installer et de gérer des bornes de
recharge : installation, supervision, maintenance, ap-
plication de recharge. En termes techniques, pour les
initiés, nous avons a la fois un réle de CPO et d'eMSP.
Les bornes que nous installons et exploitons vont de
la recharge lente (3,7 kW) jusqu'aux hubs haute puis-
sance pour les usages intensifs, des bornes DC de
plus de 200 kW. Les utilisateurs ont acces a un portail
client ou ils peuvent retrouver toutes leurs données
de consommation. Nous assurons la maintenance et
le recouvrement des paiements s'ils le demandent, ou
le remboursement des collaborateurs dans le cas de
consommations a domicile payées par I'entreprise.

BAT|MENT&M3§&” N°29

A oAy . <
€% Batiment et Energie : OU peut-on acheter vos
services ?

Nos solutions sont accessibles sur
nos sites Web. Nous travaillons aussi avec un réseau
de plus de 20 constructeurs automobiles gui nous
recommandent : les groupes Stellantis (Peugeot,
Citroén), Tesla, Renault, BMW, Volvo... nous avons
presque toutes les marques en partenariat ! Cest alors
directement en concession, au moment de l'achat de
la voiture que les vendeurs mettent en contact leurs
clients avec nous. Coté copropriété, nous travaillons
étroitement avec les grands groupes de syndics qui
voient un avantage fort a notre solution puisqu'elle
n'implique aucun frais et aucune gestion pour les co-
propriétés.

L~ .
¢ Batiment et Energie
Service Aprées-ventes ?
Oui, Nous proposons un accom-
pagnement complet, incluant des études énergé-
tiques de puissance en amont, et apres linstallation,
la supervision, ainsi que la maintenance préventive
et curative. Aupres des entreprises qui nous confient
linstallation de leur flotte, nous sommes a disposition
des collaborateurs. Nous participons régulierement a
des événements internes pour promouvoir |'électro-
mobilité. Il y a encore beaucoup d'idées recues sur la
voiture électrique et la recharge fait peur, alors qu'en

'
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réalité, c'est facile quand on connait. Donc nous sommes aussi dans
une démarche d'évangélisation et de pédagogie.

L~ . .

©» Batiment et Energie : Comment travaillez-vous avec les
professionnels du Batiment ?

Lilian Birocheau : Nous collaborons étroitement avec les promoteurs
et les syndics pour intégrer la recharge électrique des la conception
ou la rénovation des batiments. C'est un vrai travail d'équipe, au ser-
vice de la transition énergétique.

P~ . .

@ Batiment et Energie : Comment se porte votre marché actuellement ?

Lilian Birocheau : Le marché est en forte progression, porté par la transition énergétique, I'essor du véhicule
électrique et la demande croissante de solutions intelligentes et connectées. Quand l'entreprise a été créée
il'ya 10 ans, il y avait 50 000 véhicules électriques en France. Aujourd’hui, il y en a 2 millions en circulation et
I'objectif est d'avoir 100 % de ventes de voitures électriques en 2035, donc on a encore 10 ans pour adapter
toutes les infrastructures. 86 % des recharges se font a domicile, le potentiel est énorme. Et toutes les entre-
prises s'équipent.

@ Batiment et Energie : Quelle est I'importance de la concurrence, et comment vous posi-
tionnez-vous vis-a-vis d'elle ?

Lilian Birocheau : La concurrence est intense, mais nous nous démarguons par une offre clé en main, sans
codt pour la copropriété, un financement partagé de l'infrastructure, un réseau d'installateurs locaux qualifiés
(chaque installateur est a moins de 50 km du site d'intervention) et une gestion intelligente et évolutive de la
recharge. Nos partenariats avec plus de 30 acteurs majeurs de l'écosysteme automobile et immobilier sont
aussi un vrai atout.

@ Batiment et Energie : Quel est le poids de la Recherche et au Développement au sein de votre
entreprise ?

Lilian Birocheau : La R&D est un pilier de notre stratégie. Nous investissons fortement dans la gestion intel-
ligente de I'énergie, l'intégration des énergies renouvelables, la cybersécurité et 'amélioration de I'expérience
utilisateur, notamment via des applications mobiles et la supervision a distance.

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous nous en dire plus sur les prochaines innovations en cours
de développement ?

Lilian Birocheau : En France, le secteur des bornes de recharge pour véhicules électriques innove rapidement.
On voit émerger des bornes ultra-rapides, par exemple au service du transport logistique. On travaille sur la
gestion de la recharge par des outils d'orchestration permettant d'optimiser la consommation d’électricité et
donc la facture pour le client, en s'interfacant avec des logiciels d'effacement. Il y a également des solutions de
recharge bidirectionnelle (V2G) qui sont prometteuses. Et les systemes de paiement se simplifient, avec I'utili-
sation des cartes bancaires.

P~ . . s

@ Batiment et Energie : Comment voyez-vous le développement de votre activité dans les
quelques années a venir et quelle place entendez-vous tenir ?

Lilian Birocheau : Zeplug & ChargeGuru ont 'ambition d'étre les leaders de la recharge privée en Europe. Le
secteur devrait se consolider dans les prochaines années, et nous avons aujourd’hui la position qui nous per-
mettra d'étre incontournables.

@ Batiment et Energie : Auriez-vous un mot de conclusion pour nos lecteurs ?

Lilian Birocheau : 2035, au rythme du secteur du batiment, c'est demain. L'objectif d'avoir 100 % de ventes de
voitures électriques en 2035 doit inciter tous les professionnels du batiment a agir rapidement pour étre préts.
Des guiils installent un parking, ils doivent le pré-équiper et nous appeler. Nous serons ravis de les accompa-
gner dans la transition vers une mobilité plus durable.

Propos recueillis par Olivier Roussard

R - RV -
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Depuis 10 ans, HOBEN travaille a 90 % avec des fournisseurs
Francais, 60 % d’entre eux en Rhone-Alpes, pour produire
ses poéles le plus localement possible — y compris 'électronique.
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£ PRODUITS

Decoclim enrichit sa gamme de caches pour unités extérieures avec
plusieurs nouveautes

Decoclim, fournisseur de caches décoratifs pour climatisation
et pompe a chaleur, élargit sa gamme avec plusieurs nou-
veautés congues pour s'adapter aux réalités du terrain. Nou-
veau coloris, format XL, extensions de hauteur, pieds d'ajus-
tement, joues latérales... des solutions développées pour
s'adapter a toutes les configurations.

Un coloris vert mousse pour la gamme Aluminium :
L'intégration paysagere devient une priorité pour de nombreux
clients de la marque, en particulier dans les jardins et les es-
paces verts. Pour répondre a cette attente, Decoclim enrichit
sa gamme Aluminium - déja disponible en 10 coloris - d'une
nouvelle teinte « Vert mousse » (RAL 6005). Inspiré des tons
naturels, ce coloris se fond dans la végétation environnante et offre une solution discrete. Il est idéal pour mas-
quer une unité extérieure de climatisation ou de pompe a chaleur tout en préservant 'harmonie du paysage.

Nouveau format XL pour la gamme Bois :

Déja proposée en trois tailles (S, M et L), la gamme Decoclim Bois exotique cat.4 s'enrichit d'un nouveau format
XL. Avec désormais quatre dimensions disponibles, elle offre aux installateurs une solution pour intégrer les
unités extérieures dans leur environnement.

Des extensions de hauteur :

Les unités extérieures de climatisation et de pompes a chaleur présentent souvent des dimensions variables,
rendant leur habillage parfois complexe. Pour y répondre, Decoclim propose des extensions de hauteur, per-
mettant d'ajuster facilement la taille du cache clim : +30 cm pour le modele S, +40 cm pour le M, +55 ¢cm pour
le L.

Une solution flexible qui évite la superposition de deux caches lorsque ce n'est pas nécessaire, tout en offrant
un résultat plus esthétique et plus léger. Et pour les installations les plus volumineuses, 'extension XXL permet
de rehausser le modele XL de +50 cm, créant ainsi un format adapté aux unités les plus imposantes.

Des pieds d'ajustements :

Les professionnels sont régulierement confrontés a des sols irréguliers ou légerement en pente lors de la pose
de caches pour unités extérieures. Pour assurer une stabilité au sol, Decoclim propose désormais des pieds
d'ajustement. Réglables en hauteur de 1 a 3 cm, ils permettent de compenser les défauts de niveau. Fabriqués
en acier galvanisé et polypropyléne, ils offrent une fixation rapide et sécurisée directement sous le cache. A
noter que tous les modeles Decoclim peuvent également étre fixés au mur grace a un systeme inclus.

Des joues latérales :

Lorsque le cache clim est ajusté en profondeur a I'aide des réglettes intégrées, il arrive que certaines parties
de linstallation, comme les tuyauteries, restent visibles a l'arriere. Pour une finition plus homogene et esthe-
tique, Decoclim fournit des joues latérales intégrant des ouies latérales pour garantir une ventilation optimale.
Simples a fixer sur les réglettes ajustables, elles sont fabriquées en aluminium thermolaqué résistant et sont
garanties 10 ans.

N P RV R
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PRODUITS

Smart Thermostat connecté de Watts pour gérer
les systemes de chauffage

Watts, fabricant de produits pour le chauffage, le sanitaire, et la
- protection des réseaux et installations d’eau potable, lance son
Monday 202410701 1231 Smart Thermostat BT-ST03 RF, une version connectée pour gérer

190°C les systemes de chauffage hydrauliques (radiateurs) en résiden-

Room 2

o tiel. Celui-ci est doté d'un écran tactile couleur et rétro-éclairé

20 O 8 de 4,3". A l'utilisation intuitive avec son menu a base dicones, |l
1 0 garantit un contréle de la température de chaque piece avec pré-
cision (0,1°C), participant ainsi a 'amélioration du confort dans les
logements et a la réalisation d'économies d'énergie.
Ce thermostat connecté est doté d'un module Wi-Fi intégré et
compatible avec Google Home et Amazon Alexa. Il offre la possi-
bilité de contrdler et surveiller tous les parametres de la maison a
distance via l'application Watts Vision+, a I'aide d'une tablette ou d'un smartphone.
«Intelligent », il permet, grace a la communication par radiofréguence avec un récepteur ainsi qu'avec d'autres
accessoires rattachés au systeme Watts Vision, de piloter les dispositifs de chauffage dans 10 pieces différentes
et jusqu'a 20 tétes thermostatiques connectées, de gérer des fonctions intelligentes telles que la détection de
fenétre et d'une fuite d'eau (jusqu'a cing détecteurs de la gamme Watts Vision), ou encore de piloter jusqu'a 10
équipements électriques (lampe, radiateur électrique d'appoint) branchés sur les prises connectées On/Off de
la gamme Watts Vision avec programmation hebdomadaire.

|solation thermique par l'extérieur Benchmark ITE de Bacacier

Bacacier (« Bacacier By Kingspan », une entité du groupe Kingspan), spécialiste des solutions d’habillage acier
des batiments (toiture, bardage, planchers), lance sa solution de facade « Benchmark ITE » congue pour liso-
lation thermique par l'extérieur (ITE). Une approche de la rénovation énergétique qui permet d'améliorer la
performance énergétique et lisolation thermique, tout en
pouvant continuer a utiliser le batiment pendant la période
des travaux. « En réduisant les pertes de chaleur par les
murs - responsables de 25 a 30 % des déperditions énergeé-
tiques - et en limitant celles lices aux ponts thermiques (5 a
10 %), I'isolation thermique par I'extérieur permet de réduire
jusqu'a 30 % de la consommation d'énergie d'un batiment »,
affirme Bacacier.

La solution de facade Benchmark ITE est un procédé d'iso-
lation thermique par lI'extérieur sur paroi en béton ou en
maconnerie d'éléments enduits. Pensé dans une perspective
durable, elle résiste aux intempéries, aux rayons UV, ainsi
gua la pollution. Cette solution d'ITE, qui fait I'objet d'une
ATEX (Appréciation de technique d’'expérimentation) de cas a n°3126_V1 délivrée par le CSTB, est composée
de:

* Une ossature fixée sur la paroi support par lintermédiaire de pattes équerres ;

* Une isolation thermique a base de laine minérale d’épaisseur 60 mm ;

* Des panneaux sandwich de fagade gamme QuadCore AWP, gamme QuadCore Evolution et QuadCore Louvre,
d'épaisseur minimale 60 mm.

Les panneaux sandwich a ame isolante QuadCore employés dans la solution de facade Benchmark ITE font
I'objet de FDES réalisées par le CSTB et visées dans les DTA « Architecturale de bardage » et « Benchmark » pour
les épaisseurs supérieures ou égales a 80 mm.

N ~ RV R
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PRODUITS

Borne de recharge Schneider Charge Pro de Schneider Electric
pour les copropriétés

Schneider Electric, fabricant de matériels électriques, lance
« Schneider Charge Pro », une borne de recharge de véhicule
électrique (VE) concue d'abord pour les logements collectifs ou
les copropriétés, ainsi pour que pour les véhicules profession-
nels a domicile. Cette solution clé en main, entierement inté-
grée, veut simplifier 'expérience de recharge du début a la fin. «
Nous voulons rendre |'électrification des flottes plus aisée pour
les pros : exploitants, gestionnaires de batiments, électriciens
ou habitats collectifs », déclare Romain Flattet, VP Channel &
Power products chez Schneider Electric France. Les installateurs
bénéficient d'un processus de mise en ceuvre se voulant facile
et fluide. Apres une installation et une mise en service sur site «
bouclée en 15 minutes », selon Schneider Electric, la supervision
a distance se fait via une application tierce ou le logiciel Ecostruxure Charging Expert du fabricant.

Schneider Charge Pro

La borne de recharge Schneider Charge Pro permet de superviser et gérer les charges électriques en temps
réel afin de pouvoir recharger de nombreux véhicules électriques sans surcharge ni coupure d'alimentation
dans le batiment. Elle saccompagne d'un logiciel systeme ouvert qui suit efficacement les temps de charge, ce
qui simplifie le processus de facturation des différents utilisateurs dans une copropriété, ou bien le rembour-
sement des employés qui rechargent chez eux des véhicules électriques.

Schneider Electric a développé des offres complémentaires, qui prennent place dans toutes les situations de
recharge, avec des solutions qui répondent aux besoins de l'installateur, de I'exploitant comme de ['utilisateur.
Pour répondre aux enjeux actuels et futurs, elles sont interopérables tout en s'intégrant dans la gestion éner-
gétique des batiments. Chacune a été batie autour d'une borne physique, complétée de logiciels et de services,
notamment de maintenance, ainsi que de moyens d'installation et de mise en service.

Pompe a chaleur géothermique HPG-1 DCS Premium
de Stiebel Eltron

Stiebel Eltron, société experte dans le domaine des systemes
‘ de chauffage, lance une nouvelle gamme de pompe a chaleur

géothermique eau glycolée/eau avec production d'eau chaude
; sanitaire (ECS) intégrée, baptisée « HPG-I DCS Premium ».
Concue pour répondre aux besoins de chauffage, de refroi-
dissement et de production d'ECS, elle convient aux projets
de rénovation comme pour le neuf. Dotée de la technologie
Inverter, elle affiche un SCOP jusqu'a 5,20 (35°C, EN 14825), et
utilise un fluide frigorigene écologique, le R454C.
La conception compacte de cette gamme de pompe a cha-
leur géothermique permet une installation facile en intérieur,
offrant un gain de place. Les PAC HPG-I DCS Premium sont
équipées d'un ballon de 175 litres pour la production d'eau
chaude sanitaire et peuvent produire de I'eau jusqu'a 75°C.
Une application mobile sur smartphone peut piloter a distance
ces pompes a chaleur géothermiques.

N P RV .
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PRODUITS

Pompe a chaleur eau-air Aquarea Loop de Panasonic

Panasonic Heating & Cooling Solutions, fabricant d'équi-
pements de chauffage et climatisation, présente sa nou-
velle pompe a chaleur eau-air Aquarea Loop. Convenant
a différentes applications résidentielles et commerciales,
dont les immeubles modernes et historiques, les hotels
et les hopitaux, ce systeme fonctionne avec une boucle
d'eau centralisée basse température de 20 - 30 °C toute
'année, offrant une solution de chauffage et de rafrai-
chissement durable pour les espaces intérieurs.

La pompe a chaleur Aquarea Loop est une unité inté-
rieure compacte de 140 mm d'épaisseur disponible en
trois modeles. Son compresseur Inverter intégré et son
circuit frigorifique hermétique utilisent le réfrigérant na-
turel R290 pour permettre a l'unité de faire office d'éva-
porateur en mode chaud et de condenseur en mode
froid. Il est dailleurs possible de faire fonctionner, en simultané, une partie des unités en mode chaud pendant
que l'autre partie fonctionne en mode froid.

Coté performances, l'unité affiche des puissances allant de 1,1 a 2,6 kW en mode froid et de 1,1 a 3,1 kW en
mode chaud. Elle est également capable d'adapter automatiquement ces puissances en fonction des condi-
tions ambiantes pour garantir 'efficacité saisonniere du systeme.

La pompe a chaleur Aquarea Loop est aussi proposée avec des options hydrauliques préinstallées, dont des
vannes motorisées deux et trois voies. L'unité est aussi disponible avec un kit d'injection des condensats, qui les
réinjecte dans le systeme si son évacuation par la tuyauterie est impossible.

Compteur d'énergie sur rail DIN D1l et D13 d'ABB

ABB, acteur des technologies de I'énergie, lance ses deux nouveaux modeles de compteur d’énergie sur rail DIN
« D11 » et « D13 » pour simplifier la gestion de I'énergie. Mesurant précisément la consommation électrique,
ils sont adaptés a diverses applications, allant des batiments commerciaux et résidentiels aux installations
industrielles, centres de données (data centers), systemes de stockage d'énergie (ESS), chargeurs de véhicules
électriques (VE) et projets d'énergies renouvelables. Compatibles avec des solutions comme ABB InSite et ABB
Ability, ces compteurs offrent une intégration numérique fluide grace a des protocoles de communication stan-
dard (Modbus, Mbus). « Ces dispositifs contribuent non seulement a atteindre des économies d'énergie allant
jusqu'a 20 %, mais aussi a la baisse des colts associés, tout en optimisant la gestion énergétique a travers une
surveillance précise et en temps réel. » déclare Franck Bardin, product marketing specialist Energies et Mesures
chez ABB Electrification France.

Concus pour résister a des environnements difficiles, les compteurs d'énergie D11 et D13 fonctionnent dans
des plages de température étendues, de -40°C a +70°C.
lls respectent les normes MID, avec une classification M2
(environnement mécanique) et E2 (environnement élec-
tromagnétique), assurant leur conformité aux standards
européens.

De part leur conception, ces compteurs réduisent l'en-
combrement dans les panneaux électriques, nécessitant
jusqu’a 50 % d'espace en moins, d'apres ABB. Le modele
monophasé utilise seulement un module DIN pour un
compteur direct jusqu’a 40A, tandis que le modele tri-
phasé se limite a trois modules DIN pour un compteur
direct jusqu'a 65A.

D11 et D13 présentent un écran a deux lignes garantis-
sant une bonne lisibilité et une interface intuitive pour
faciliter la navigation.

DR
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PUBLICATION

Guide des installations solaires photovoltaiques

D'aprés les Editions Le Moniteur, en dix ans, le solaire pho-
tovoltaique est passé d'une énergie émergente a la source
d'électricité ayant la plus forte croissance en France et dans le
monde. Pour accompagner la filiere, 'éditeur a publié une nou-
velle version de son livre « Le guide des installations solaires
photovoltaiques », en partenariat avec Cythelia Energy, bureau
d'études spécialisé dans le photovoltaique. Cet ouvrage vise a
donner une information pratique et complete sur les aspects
technigues du fonctionnement, du dimensionnement et de la
mise en ceuvre des installations solaires photovoltaiques, et en
particulier des installations raccordées au réseau.

Les premiers chapitres expliquent les mécanismes physiques
de conversion de la lumiere en électricité et décrivent les dif-
férents composants d'une installation. Sont ensuite abordés
la conception et le dimensionnement d'un systeme photovol-
taique. Puis le livre propose un état des lieux des principales lois
et normes qui s'y rattachent, ainsi que les modalités de valorisa-
tion de I'électricité produite qui en découlent. La mise en ceuvre
des installations est traitée, étape par étape, en décrivant le role
de chaque intervenant. Enfin, deux études de cas d'installations
photovoltaiques, l'une en toiture, lautre en ombriére de par- EEEEEANERIEE
king, permettent d'illustrer et de synthétiser toutes les étapes LEMONITEUR - S5y
d'un projet, jusqu’a son bilan économique. SR N

N\

Cet ouvrage s'adresse aussi bien aux architectes et aux maitres
d'ouvrage qui souhaitent intégrer des installations solaires photovoltaiques dans un projet, qu'aux maitres
d'ceuvre et aux entreprises en charge de la conception et de la mise en place de ces systemes.
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